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KULTÚRA-GAZDASÁGTAN

4. előadás

Vizsgára az egész tankönyv (iskola által kiadott jegyzet) kell. A vizsgakérdéseket a tanárnő állítja össze, teljesen világos és egyértelmű kérdések lesznek. A fejezet utáni ellenőrző kérdések megválaszolásával kevésbé kell foglalkozni, inkább a fejezeteket kell elolvasni és értelmezni (persze meg is tanulni)! Esszé kérdés esetén az órai vázlat kevés lesz, nem esszé kérdésnél természetesen elegendő.
***********************************************************************
Kulturális intézmények működésének, költségeinek finanszírozása

Források:

· Alaptevékenységből (pl. jegyárbevétel),

· Kereskedelemből (a kulturális intézmények esetében ez nagyon szelektív tevékenység, mert nem minden célra lehet ezt a tevékenységet végezni, pl. az Iparművészeti Múzeumban az ajándékbolt, a fotózás, műtárgy-becslés, kiállítások megrendezéséhez bérbe adott termek),
· Állami támogatásokból (az állami kulturális intézmények állami támogatást kell, hogy kapjanak, melynek összege évről évre csökken),
· Magánforrásokból (szponzorálás) származó jövedelmek (mecenatúra – nem köti feltételhez a pénzügyi támogatást – már nem létezik, csak a szponzorálás, ennek azonban pénzügyi akadálya az, hogy a cégek „pénzt” nem fizetnek, hanem inkább szolgáltatást ajánlanak fel. Ez azonban „bartell” ügyletnek minősül, és ez törvénybe ütközik).
A kulturális intézmények céljai:

(a kulturális intézmény is vállalatnak számít gazdálkodási szempontból)

- profit (= a bevétel és a költségek különbsége. Optimális eset: a bevétel növekménye = a költségek növekményével),

- bevétel,

- minőség előállítása és nyújtása (abszolút alapvető cél),

- a közönség számának maximalizálása (azaz a kulturális misszió teljesítése, ami a bevétel növekedésével járna).

Kulturális output (bármilyen tevékenység, ami egy tevékenységgel jár, mindig tartalmaz egy befektetési részt és egy kibocsátási részt, ebből a befektetés az input, a kibocsátás az output) fogalma:
· kulturális, művészeti élmény (szűk értelmezés, nehezen mérhető),

· hordozók, közvetítők (tág értelmezés, könnyen mérhető, számszerűsíthető),

· egyediség – behelyettesíthetetlenség (piaci hatalom).

Inputtényezők sajátossága:

· a kulturális intézmény működéséhez, fenntartásához kötődő (fix) elemek,

· adott produkcióhoz kapcsolódó (változó) termelési tényezők,

· határtermék fogalma: megmutatja, meddig érdemes növelni egy-egy termelési tényezőt (addig a határig, ameddig még gazdaságos a termelés).

Input és output kapcsolata a kulturális ágazatban:

· nem annyira közvetlen a kapcsolat, mint a termelőágazatokban,

· a növekedés mértékét a változó termelési tényező határterméke fejezi ki (arra a mértékre, amely megmutatja, hogy meddig gazdaságos a termelés, arra a változó tényezők fejtik ki hatásukat, nem pedig a fix tényezők).

Termelési függvény:

Input – output kapcsolata.

Output = felhasznált tőke, felhasznált munka kulturális intézményeknél + minőség

Input tényezők növekedése output növekményt idéz elő.

Inputtényezők határterméke folyamatosan csökken (mert változik a fix és a változó input aránya) – nem szükségszerű.

Termelékenység növekedésének jellemzői:

- lassúság (mert: 1. élőmunka-ráfordítás nagy, 2. erős mértékben függ a kulturális ágazatok termelékenysége az interakciótól – pl. látogatókkal való viszony, ill. az intézmény milyen hatást gyakorol a látogatókra, 3. technikai fejlődés hatása kicsi – a kulturális intézményeknél technológiai folyamattal nem lehet fokozni a termelést, itt kizárólag az emberi szellem működése határozza meg a termelést).

Termelési összefüggések és idő kapcsolata:

a/ nagyon rövid táv: termelési tényezők mennyisége fix (nem változik),

b/ rövid táv: az input tényezők közül legalább egy változtatható,

c/ hosszú táv: mindegyik változtatható,

d/ nagyon hosszú táv: a technikai fejlettség színvonala is változik.

Termelési költségek (a költségek összessége):
a/ fix,

b/ változó (általában az élő munkával összefüggő költségek, pl. információs költségek),

Alternatív költségek: feláldozott haszon (ami azért esett ki, mert nem azt választottuk alternatívaként).

Költségfüggvények: a termelési függvényekből vannak levezetve.

Határköltség: az összköltség változása az output egy egységnyi növelésekor (mennyire változik az összköltség, ha a kibocsátás mennyisége 1 egységnyivel változik. Van egy határ, amikor már nem éri meg a befektetés).

Átlagköltség: egységnyi outputra eső költségek.

Csökkenő hozadék elve:
· A tág értelemben vett kulturális javaknál a költségek egy darabig csökkennek, majd elkezdenek emelkedni.

· Szűk értelemben vett kulturális javaknál az output első egysége az igazán költséges – a határköltség alacsony – átlagköltség csökken az output növelésével – növekvő skálahozadék összefüggésében jelenik meg (ahhoz, hogy egyetlen egy valamit előállítsanak, az az igazán költséges. Utána minden egyes darab előállítása már olcsóbb, egészen egy határig, amikor is ez megfordul, és újra költségessé válik).

· Optimális üzemméret: az egy termékre jutó összköltség adott technológia mellett a legkisebb.

Baumoll-kór jelenség

Az az összefüggés, ami a kulturális ágazat alapvető „betegsége”.

Az előadóművészetek esetében az átlagköltségek jobban nőnek, mint a gazdaság egészében (ez a lényege ennek a kórnak).

Oka:

· „technológiai” sajátosságok: a munka nem helyettesíthető, ebből következik, hogy a termelékenység nem növelhető, és ebből következnek a lehetséges következmények:

- vagy a bérek és jövedelmek lemaradnak,
- vagy az átlagköltségek növekednek (költséginflációs nyomás következik be),

Ebből a jelenségből egy jövedelmi rés keletkezik, a jegybevétel és a növekvő költségek között (egyre kevésbé tudják a jegybevételek a növekvő költségeket finanszírozni).

Ebből következik, hogy támogatásra van szükség (ki kell ezt a rést egészíteni).

A nonprofit szektorok:

Nonprofit szektor nemzetközi jellemzői:

· intézményesültség (önálló jogi személyiség),

· kormányzattól való szervezeti elkülönültség (nagyon sokszor azonosítják a nonprofit szektort az állammal, ami nem minden esetben igaz – van állami nonprofit intézmény, és van magán-nonprofit intézmény),

· nem profitorientált működés: a nyereség ill. bevételek költség feletti többlete nem osztható fel a tulajdonosok, az alapítók között (vissza kell forgatni az alaptevékenységbe),

· saját vezetőség (önálló szervezetként működik),

· önkéntesség bizonyos fokát is reprezentálja (önkéntes áldozatvállalással is jár a működtetése, a benne való munka – vagyis nem a meggazdagodást szolgálja; pl. aki ott dolgozik, az többnyire nem az ún. piaci fizetést kapja, hanem többnyire kevesebbet),

· társadalmilag hasznos célokat követ (közcélokat valósít meg), különféle szolgáltatásokat végez (oktatás, vallás, politikai célok, szakmai célok).
Nonprofit szervezetek bevételei:

· állami támogatások:

· normatív költségvetési támogatás

· nem normatív költségvetési támogatás,

· személyi jövedelemadó 1%-a,

· központi alapoktól kapott támogatás (elkülönített központi alapok, pl. a Nemzeti Kulturális Alapprogram),

· normatív önkormányzati támogatás,

· nem normatív önkormányzati támogatás,

· magántámogatások:

· vállalati,

· lakossági,

· külföldi,

· non profit szervezetektől.

Nonprofit szervezetek bevételei:
· saját bevétel:

· alaptevékenység bevétele,

· tagdíj bevétel (magán- és jogi személyektől),

· alaptevékenység ár- és díjbevétele,

· alaptevékenység értékesítési bevétele,

· gazdálkodási tevékenység:

· kamatbevétel,

· pénzügyi befektetések hozama,

· vállalkozási bevételek.

Támogatások formái és hatásuk:
Ugyanolyan keresleti és költségviszonyok mellett a nonprofit vállalatnál

· magasabb output,

· alacsonyabb ár,
mint egy profitorientált vállalatnál.

1. Egyösszegű támogatás (fix összegű támogatás): következménye, hogy a fix költségeket csökkenti, AVC (=átlagos változó költség: egységnyi kibocsátásra jutó összes változó költség), MC (=határköltség: az összes költség azon változása, amely a kibocsátás egységnyi változásának a következménye) változatlan, AC (=átlag költség vagy önköltség: egységnyi kibocsátásra jutó összes költség) lefelé tolódik.
Egyösszegű támogatás esetén a

profitorientált vállalatnál(forprofit vállalat): output, ár változatlan (csak a profit nő)

nonprofit vállalatnál: output nő, ár csökken.

2. Outputhoz kötött támogatás: ennek következtében a változó költség és határköltség is csökken, így AC is csökken → mindkét vállalat növeli az outputot és csökkenti az árat, de a nonprofit vállalat jobban.
3. Fogyasztók támogatása (amikor bennünket támogatnak abban, hogy képesek legyünk a termék megvásárlására): ennek következtében a kereslet nő, így mindkét vállalat növeli az outputot, de a forprofit vállalat az árat is, míg a nonprofit vállalat az árat csökkenti (méretgazdaságosság = a kibocsátott mennyiség növekedéséből származó önköltség-csökkenés hosszú távon)
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