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(Tankönyv+órai jegyzetből a kérdések)

A kulturális intézmények működésének, a költségeinek a finanszírozási forrásai:
· Alaptevékenységből (bármilyen termék eladásából /pl. könyv, jegy árbevétele stb./ származó bevétel).
· Kereskedelemből ( pl. az Iparművészeti Múzeum bérbe adja a saját termeit vagy az ott működő büfé, műkereskedés a behozott tárgyakból stb.)
· állami támogatásokból ( évről-évre csökken, még a rezsire sem elég….:(
· magánforrásokból (szponzorálás) származó jövedelem. 
(ez egy nagy nulla! pénzbeni támogatást nem adnak, valamilyen szolgáltatást igen, de többet szeretne visszakapni, mint amit befektetett s ezért igen problémás ez, amiért le kell mondani még erről a támogatási formáról is sok esetben).
A kulturális intézmények céljai:
(vállalatként működő szervezetnek számít a kulturális intézmény is!)

A,
profit (= bevétel és a költségek különbsége. 

Optimális eset: / ez általában nem így van, nagyobb a költség, mint a bevétel/

 a bevétel növekménye= a költségek növekménye).
Cél tehát a profit szerzése, ha nem non-profit intézményről van szó, a létfenntartásához szükséges, vagy azért, hogy a puszta létfenntartásán túl megpróbáljon olyan plusz jövedelemre szert tenni, amiből kultúra közvetítő funkcióját tudja jobban teljesíteni. Nem a tulajdonos zsebének gyarapítására van a profit a kulturális intézményeknél, hanem arra, hogy visszaforgatva a kulturális alaptevékenységbe, a saját kulturális funkcióját mind megfelelőbben tudja folytatni.
      B,
bevétel (nem azonos a profittal mindig, )
      C,
minőség előállítása és nyújtása
      D,
a közönség számának maximalizálása (a kulturális misszió teljesítése, ami a bevétel 

növekedésével is jár).


Kulturális output fogalma:
Input és output:

Bármilyen tevékenység, ami valamilyen eredménnyel jár, azaz cserefolyamattal jár, vagyis egy folyamatnak van alávetve, mindig tartalmaz egy befektetési részt. A befektetési rész, amit bele tettünk lesz az input (energia, idő, tudás stb.) s ami ebből eredményként (optimális esetben: céljaink megvalósítása) kijön, lesz az output (kibocsátás).
A kulturális termékek alapvető jellemzői:
· kulturális, művészeti élmény / nem a könyvnek a papíranyaga, hanem annak szellemi tartalma a fontos, ami megváltoztathatja a világ értelmezését/ (szűk értelmezés, nehezen értelmezhető, nehezen mérhető ez az élményhatás)

· hordozók, közvetítők (tág értelmezés, könnyen mérhető, számszerűsíthető)

· Egyediség – behelyettesíthetetlenség /pótolhatatlanságot jelent/ (piaci hatalom)
Inputtényezők sajátosságai:
A kulturális eredmény (output) létrejöttéhez szükséges:
· a kulturális intézmény működéséhez, fenntartásához kötődő (fix) elemek.

· Adott produkcióhoz kapcsolódó (változó tényezők) termelési tényezők

Határtermék fogalma:

· megmutatja meddig érdemes növelni egy-egy termelési tényezőt, annak érdekében, hogy ne legyen veszteséges a termelés.
Input és output kapcsolata a kulturális ágazatban:

(gazdaság más szektoraival szemben)
· Nem annyira közvetlen a kapcsolat, mint a termelőágazatokban.

/ A közgazdaságtan két terméktípust különböztet meg:

1, Kenyérjavak összessége: (Minden olyan termék, ami nem azonos a kulturális termékekkel. Tehát ha a kenyérgazdaság törvényszerűségeit követjük, ott az input és az output kapcsolata nagyon szoros és közvetlen, nagyon befolyásolja az input az outputot).

2, Kulturális javak összessége/
· Az output növekedése mértékét a változó termelési tényező határterméke fejezi ki.

(Nem a fix elemek, hanem a változó tényezők fejtik ki a hatásukat, hiszen a fix tényezők adottak.)
Termelési függvény:
(input-output kapcsolata)

Output = felhasznált tőke, felhasznált munka kulturális intézményeknél + minőség (ez a minőség emeli a kulturális tevékenységet a művészet rangjára, más termékeknél mást jelent a minőség…).

Input tényezők növekedése output növekményt idéz elő.

Inputtényezők határterméke folyamatosan csökken (mert változik a fix és a változó input aránya) – nem szükségszerű, de általában így szokott történni. /Ezek a gondolatok vezetik be a Baumol kór fogalmát /. 
Tehát: az inputtényezők is határtermékként vannak definiálva, mert van egy olyan határ, ami után a befektetés már nem jelent gazdaságosságot. Ez jelenti az input végét, egy határt, a növekedésének a végét, ez a határtermék, ami után többet már nem éri meg betenni, mert gazdaságtalan, ez a határtermék. Kulturális intézményeknél az input áll egy fix és egy változó összetevőből. A változó összetevő nagymértékben változik, jobban változik, mint a fix tényező, s ez befolyásolja az inputtényezőknek a határtermékét.
Termelékenység növekedésének jellemzői a kulturális intézmények vállalathoz való működésének a folyamatában:
Alapvető tartalma, a termelékenységnek, hogy lassú!
Lassúság okai:

- Élőmunka-ráfordítás arányának a mennyisége óriási, (az inputtényezőknél, a fix és a változó tényezők közül a változó tényezőket jelenti az élőmunka-ráfordítás, tehát ez nagyon nagy, ez csökkenti a termelékenység növekedésének az ütemét) 

- Nagyban függ az interakciótól (a befogadóval, a látogatóval, szemlélővel való kölcsönhatás az interakció), attól, hogy milyen hatást gyakorol a vevő oldalán.
- Technikai fejlődés hatása kicsi (a kultúrában, mivel emberi szellemiség megjelenítéséről van szó, ez a teljesítmény ez, nem a gépek teljesítménye, tehát technológiai folyamattal nem lehet gyorsítani, növelni, mint a másik technikai feltételrendszert igénylő termelésben).
Termelési összefüggések és idő kapcsolatai:
a., Nagyon rövidtáv alatt : termelési tényezők mennyisége fix tud maradni
b., Rövid táv alatt: az inputtényezők közül legalább egy megváltozik
c., Hosszú táv alatt: az inputtényezők mindegyike megváltozik
d., Nagyon hosszú termelési ciklusban: a technikai fejlettség minősége és színvonala is 
     megváltozik

Termelési költségek (a költségek összessége):
A, Fix költségek (=materializálódott, alapvető feltételei egy termelési folyamatnak)
B, Változó költségek (= élő-munkával összefüggő költség)
-Alternatív költségek: feláldozott haszon, / azt a költséget jelenti pontosan, ami azért esett ki a termelés ciklusából, mert azt választottuk, amit választottunk, tehát minden olyan más, amit közben, ha nem ezt választjuk konkrétan, amit választottunk, választhattunk volna alternatívaként, az kiesik természetesen, tehát nem lehet egy egységnyi idő alatt több dolgot megcsinálni, valamiről le kell mondani, ez az ún. alternatív költség, amit feláldozunk az alternatív tevékenységből származó hasznunkkal / . (pl. szabadidő)
-Költségfüggvények: a termelési függvényekből vannak bevezetve.

-Határköltség: az összköltség változása az output egy egységnyi növekedésekor (a határköltség megállapítja azt a mértéket, ami az összköltséget változtatja meg, hogy ha a kibocsátás mennyisége egyetlen egy-egységgel növekszik, tehát mennyire változik az összköltség, hogyha valamennyivel több valamit termelünk. Van egy ilyen határ, ahol nem éri már meg az output növekedése, mert nagyobb mértékben növekszik az összköltség, sokba kerülne a befektetés.)
-Átlagköltség: egységnyi outputra eső költségek. (az összes költséget el kell osztani a kibocsátásnak a mennyiségi törtjével.)
Csökkenő hozadék elve:
· A tág értelemben vett kulturális javaknál a költségek egy darabig csökkennek, majd elkezdenek emelkedni. 
· Szűk értelemben vett kulturális javaknál az output első egysége az igazán költséges – a határköltség alacsony – átlagköltség csökken az output növelésével – növekvős hálahozadék.

· Optimális üzemrészek (az egy termékre jutó összköltség adott technológia mellett a legkisebb.)

A BAUMOL – Kórjelenség:

Lényege a Baumol kórnak:
Az előadóművészetek esetén az átlagköltségek jobban nőnek, mint a gazdaság egészében.

OK :

„technológiai” sajátosságok:

 a munka nem helyettesíthető       termelékenység nem növelhető    lehetséges  következmények:

-Bérek, jövedelmek lemaradása 
vagy

- Átlagköltségek növekedése 








(költséginflációs nyomás következik be)

Jövedelmi rés keletkezik
(a jegybevétel és növekvő költségek között)


Támogatásra van szükség (állami)
A NONPROFIT SZEKTOR
Nonprofit szektor (nemzetközi) jellemzői:

- Intézményesültség (önálló jogi személyiség) 
- Kormányzattól való szervezeti elkülönültség (nem azonos az állammal)
- Nem profitorientált működés:

(A nyereség – bevételek költség feletti többlete – nem osztható fel a tulajdonosok, alapítók között).

- Saját vezetősége van.
- Önkéntesség bizonyos fokát is reprezentálja. (önkéntes áldozatvállalással jár a működtetése)
- A non-profit szektor társadalmilag hasznos célokat (közcélokat) valósít meg, szervezeti kereteket (például politikai, érdekképviseleti, szakmai) és különleges szolgáltatásokat (egészségügyi, oktatási, kulturális, tudományos, vallási, stb.) nyújt.

Non-profit szervezetek bevételei:
Támogatási formák:
1, Állami támogatás:

- Normatív költségvetési támogatásból

- Nem normatív költségvetési támogatásból

- Személyi jövedelemadó 1 %- a

- Központi alapokból kapott támogatás (elkülönült állami forrás)
- Normatív önkormányzati támogatás

- Nem normatív önkormányzati támogatás

2, Magántámogatás:

· vállalati

· lakossági

· külföldi

· más non-profit szervezetektől

Milyen bevételei lehetnek a non-profit szervezeteknek?
Saját bevétel:

Alaptevékenység bevétele:
· tagdíjbevétel (magán- és jogi személyektől)

· alaptevékenység ár és díjbevétele
· alaptevékenység értékesítési bevétele

Gazdálkodási tevékenység:
· kamatbevétel

· pénzügyi befektetések hozama

· vállalkozási bevétel

Támogatások formái és hatásuk:
  Ugyanolyan keresleti és költségviszonyok mellett a non-profit vállalatnál egyrészt
  magasabb az output és alacsonyabb az ár, mint egy profitorientált vállalatnál. (A magasabb output azt jelenti, hogy nagyobb a kibocsátás, mert ez a célja! és alacsonyabb áron fog dolgozni, mint a profitorientált vállalat.)
1. Egyösszegű támogatás (vagyis a fix összegű támogatás → fix költségeket csökkenti )

ÁVC, (Átlagos Változó Költség) MC (Határköltség) változatlan, ÁC (Átlagköltség, Önköltség) lefelé tolódik

Forprofit vállalat: output, ár változatlan (csak a profit nő)

Non-profit vállalat: output nő, ár csökken

ÁVC = egységnyi kibocsátásra jutó összes változó költség!

MC = az összes költség azon változása, amely a kibocsátás egységnyi változásának a következménye.

ÁC = egységnyi kibocsátásra jutó összes költség. 


Az lényege az egyösszegű támogatásnak;
 hogy a fix költséget csökkenti, az ÁVC-t és az MC-t változatlanul hagyja, és az

 ÁC-t szintén csökkenti, ami lefelé tolódik.

2. Outputhoz kötött támogatás → változó költség és határköltség is csökken, így AC is csökken → mindkét vállalat ( a forprofit és a non-profit) növeli az outputot és csökkenti az árat, de a non-profit jobban.
3. Fogyasztók támogatása → kereslet nő

mindkét vállalat növeli az outputot, de forprofit az árat is, míg non-profit az árat csökkenti ha nő a kereslet. (méretgazdaságosság!)
Méretgazdaságosság = a kibocsátott mennyiség növekedéséből származó önköltségcsökkenés, hosszútávon.

