Nemzetközi gazdaságtan 
(International economics)


Az egyes gazdasági szereplők (háztartások, vállalatok, állam, nemzetközi gazdasági szervezetek) határokon átnyúló tevékeny-ségei révén kialakult kapcsolatok (kapcso-latrendszer) vizsgálatával foglalkozó elméleti közgazdasági tudományág


Alapjai: mikro- és makroökonómia

1.
NEMZETKÖZI GAZDASÁGI KAPCSOLATOK A FŐBB KÖZGAZDASÁGTANI IRÁNYZATOKBAN

Alapkérdések

Miért kereskednek az egyes országok (vállalatai) egymással?


Milyen tényezők határozzák meg a nemzetközi munkamegosztásba történő bekapcsolódást?


Milyen gazdasági (jóléti) következményei vannak a nemzetközi kereskedelemben való részvételnek?

Merkantilizmus (15–18. század)


A kereskedők érdekeinek képviselete (mercator = kereskedő)


A belkereskedelem révén realizálható előnyök és hátrányok kiegyenlítődnek → az ország egésze csak a külkereskedelem (országok közötti kereskedelem) által gazdagodhat.

Korai merkantilizmus (15-16. század)

Jólét = vagyon = nemesfémek mennyisége


Beáramló arany > kiáramló arany, ha termékexport > termékimport 


A külkereskedelem erős állami ellenőrzése



A hadsereg és a kiterjedt állami bürokrácia 
finanszírozása



Az export bővítése érdekében a hazai ipar 
fejlesztése és védelme → a (nyugat-
európai) polgárság megerősödése

Fejlett merkantilizmus (17-18. század)

A beáramló arany-mennyiség önmagában nem növeli a jólétet, szükség van a saját termelési bázis bővítésére.


Manufaktúrák nagyobb állami támogatása


Új iparágak meghonosítása és erőteljesebb védelme (magas importvámok, a fontos nyersanyagok exportjának tilalma)


Kereskedelmi társaságok létesítése, 
utak, csatornák, kikötők stb. építése


Kiterjedtebb külgazdasági kapcsolatrendszer kialakítása és fenntartása



A külkereskedelmi deficit megengedhető 
bizonyos országokkal szemben, a teljes 
kereskedelmi mérleg többlete fontos

Colbertizmus, kameralizmus

Fiziokratizmus (18. század)

Fiziokraták: a francia felvilágosodás egyik szellemi csoportja 


Francois Quesnay


A jólét nem a beáramló arany-mennyiségtől, hanem a lakosság által elfogyasztott javak mennyiségétől függ.



A fogyasztást elsősorban a természet  közreműködésével lehet növelni (fiziokrácia 
= természet uralma) → a mezőgazdaságot kell fejleszteni; az ipar a mezőgazdaságon 
alapuló (improduktív) ágazat


Mezőgazdaságon alapuló autarkiára (önellátásra) van szükség, a nemzetközi kereskedelem csak kényszerűségből fontos



Exportra csak azért van szükség, hogy a hazai (természeti) feltételek mellett nem 
megtermelhető javak importjához szükséges pénzt előteremtsék

Merkantilizmus, fiziokratizmus


 → 
a nemzetközi kereskedelem egyenlőtlen csere, mindig a gazdaságilag/politikailag 
erősebb ország érdekei érvényesülnek


 → protekcionista intézkedések 

Klasszikus (liberális) közgazdaságtan 

(18-19. század)


Anglia: a 18. századra a világ ipari műhelye



A protekcionizmus gátolta az export további bővítését; bizonyos termékek (pl. gabona) magas importvámja növelte a belföldi árakat


Adam Smith (1723-1791)


A jólét (= háztartások életszínvonalának) növelését a szabadpiaci mechanizmusok szolgálják legin-kább, az állami beavatkozás általában károkat okoz


Nemcsak a mezőgazdaság produktív


A munkamegosztás növeli a termelés hatékonyságát

A protekcionizmus helyett a szabadkereskedelem növeli a jólétet 



A vámok csak akkor megengedhetőek, ha 
kompenzálják a belföldi adókat, vagy ha nemzetvédelmi célokat szolgálnak


Nemzetközi munkamegosztás az abszolút előnyök alapján: egy országnak azon termék(ek) előállítására és exportjára érdemes szakosodnia, melyeket kisebb munkaráfordítással képes előállítani, mint egy másik ország


A nemzetközi munkamegosztás kölcsönösen előnyös mindkét ország számára


David Ricardo (1777-1823)


Smith-hez hasonlóan…



Az ún. munkaérték-elméletet képviselte: minden termelési ráfordítás az emberi 

   
munkára (L) vezethető vissza



A szabadkereskedelem híve volt


Smith-szel ellentétben…



A nemzetközi munkamegosztás szerinte nem az abszolút, hanem a komparatív előnyökön alapul.

Neoklasszikus közgazdaságtan


A szabadpiaci mechanizmusok érvényesülése szolgálja leginkább a jólét növekedését


Általános Egyensúlyelmélet (General Equilibrium Theory, GET)


Egy (csak L) helyett két termelési tényező (L és K) figyelembevétele


A fogyasztói preferenciák és kereslet országok közötti eltéréseinek a nemzetközi munkameg-osztásra gyakorolt hatásának vizsgálata


A nemzetközi tényezőáramlás okainak és következményeinek elemzése

A keynesi elmélet

John M. Keynes (1883-1946)


Az exportra történő termelés a gazdasági növekedés egyik fontos tényezője

GDP = C + I + G + (X – M)


A kereskedelempolitikának a szabadkereske-delem előmozdítását kell szolgálnia


Nem érvényesülnek a (neo)klasszikus elméletben feltételezett egyensúlyi mechanizmusok


Szükséges a nemzetközi gazdaságpolitikai együttműködés erősítése (‘Bretton-Woods-i intézményrendszer’) 
Posztkeynesiánus közgazdaságtan


A világgazdasági egyenlőtlenségek visszafordít-hatatlanok, a nemzetközi gazdasági kapcsolatok hatására egyoldalú függési helyzetek alakulnak ki


A külkereskedelem visszavetheti az elmaradott országok fejlődését


A technológiatranszfernek és a tőkeáramlásnak negatív hatásai is lehetnek


A nemzetközi tőkeáramlás nem a neoklassziku-sok által feltételezett „természetes irányt” követi

Monetarista (neoliberális) elmélet
Milton Friedman (1912 – 2006)


A reálfolyamatok (termelés, elosztás, fogyasztás) helyett a pénzfolyamatok a meghatározóak 


A növekedés-centrikusság helyett a stabilitás (külgazdasági egyensúly) a fontos


A szabadpiaci mechanizmusoknak kell érvényesülniük → a nemzetközi kereskedelmet teljes mértékben liberalizálni kell


Nemzetközi pénzfolyamatok, árfolyam-rendszerek, nemzetközi gazdaságpolitika
2.
KOMPARATÍV ÉS KOMPETITÍV ELŐNYÖK A NEMZETKÖZI MUNKAMEGOSZTÁSBAN

Komparatív előny 
(comparative advantage in international trade)


Valamely terméknek más termékekhez viszonyított, a költségek (termelékenységek) arányában meglévő viszonylagos előnye.


Egy adott országnak azoknak a termékeknek az előállítására és exportjára érdemes szakosodnia, melyeket relatíve olcsóbban (nagyobb termelékenységgel) képes előállítani.

Ricardo komparatív előny elmélete
A modell alapfeltevései (leegyszerűsítései):

· Két ország, két termék

· Egyetlen termelési tényező: L (munkaérték-elmélet)

· Állandó skálahozadék és alternatív költségek

· A két ország nem különbözik a természeti feltételeket, termelési technológiákat és a munkaerő szakképzettségét illetően

· Nincsenek szállítási költségek és kereskedelmi akadályok, a termelési tényezők helyhez kötöttek

Portugália:
· a bor előállításában nagyobb az abszolút előnye Angliával szemben (0,67<0,9)

· a bor előállításának alternatív költsége kisebb, mint a posztóé (0,89<1,125)

A bor előállítására és exportjára érdemes szakosodnia.

Megéri bort posztóra cserélnie, ha egységnyi borért legalább 0,89 posztót kap 

Anglia:

· a  posztó előállításában kisebb az abszolút hátránya Portugáliával szemben (1,11<1,5)

· a posztó előállításának alternatív költsége kisebb, mint a boré (0,83<1,2)

A posztó előállítására és exportjára érdemes szakosodnia.

Megéri posztót borra cserélnie, ha egységnyi borért kevesebb, mint 1,2 posztóról kell lemondania 

Mindkét ország jól jár, ha a posztó-bor cserearány 0,89 és 1,2 között (a felek alkuerejének függvényében) alakul ki.

Például: 1:1 cserearány

· Portugália 80 munkaóra alatt 1 egység bort állít elő, amit posztóra cserél; 90-80=10 munkaórát takarít meg.

· Anglia 100 munkaóra alatt 1 egység posztót állít elő, amit borra cserél; 120-100=20 munkaórát takarít meg.

Ricardo következtetései:

· Egy országnak komparatív (viszonylagos) előnye van egy másik országgal szemben azon termék(ek) előállításában, amely(ek) esetében nagyobb az abszolút előnye (vagy kisebb az abszolút hátránya), vagyis relatíve kisebb munkaráfordítással képest az(oka)t előállítani.

· A komparatív előnyök alapján történő munka-megosztás és kereskedelem mindkét ország számára előnyös, mivel többletfogyasztást tesz lehetővé (növelheti a jólétet).
A Heckscher-Ohlin modell (Ricardo elméletének neoklasszikus felülvizsgálata) 


E. F. Heckscher és B. G. Ohlin svéd közgazdászok elméletüket az 1920-as években, az Általános Egyensúlyelméletre alapozva dolgozták ki.


Ricardo modelljének alapfeltevéseit csak részben módosították:

· Egy (csak L) helyett két (L és K) termelési tényező

· A termék- és tényezőpiacon is tökéletes verseny van ( a tényező-ráfordítás növekedése csökkenti az adott tényező piaci árát 

H-O-hipotézis

A relatíve nagyobb mennyiségben rendelkezésre álló termelési tényező relatív ára alacsonyabb, így relatíve olcsóbb azon termékek előállítása, melyekhez e tényezőből többre van szükség.


A tőkében relatíve gazdagabb országoknak a „tőkeintenzív”, míg a munkában relatíve gazdagabb országoknak a „munkaintenzív” termékek gyártására és exportjára érdemes szakosodniuk. 

A Leontieff-paradoxon (A H-O hipotézis empirikus cáfolata) 

Wassily Leontieff arra a következtetésre jutott, hogy az USA (1947. évi) hazai ipari termelése (30%-kal) tőkeintenzívebb volt, mint az ipari termékek exportja, ami nyilvánvalóan ellentmond a H-O-hipotézisnek (az USA a tőkeellátottság szempontjából már a vizsgálat évében is élenjáró országnak számított). 

A komparatív előnyök forrásai (a (neo)klasszikus alapmodellek kiterjesztései)

Kínálat-oldali megközelítés: egy adott ország komparatív előnnyel rendelkezik egy adott termék előállításában egy másik országgal szemben, ha azt alacsonyabb költséggel (magasabb termelékenységgel) képes előállítani.


Kereslet-oldali megközelítés: a komparatív előnyök forrása a fogyasztói preferenciák országok közötti hasonlósága.

· Munkaráfordítások különbözősége (Ricardo)

· Relatív tényező-ellátottság (H-O modell)

· A természeti tényezőkben (éghajlati feltételek, talajadottságok, ásványkincsek stb.) meglévő különbségek

· A munkaerő szakképzettségében (az „emberi tőke” minőségében) meglévő különbségek

· Szállítási költségek

· A kereskedelempolitikai gyakorlat országok közötti különbségei
· Termelési hagyományok (pl. kézügyesség ( miniatürizálásra épülő elektronikai ipar)

· Méretgazdaságossági előnyök

Méretgazdaságosság: ha (a belső piac növek-vő igényei és/vagy a növekvő exportkereslet miatt) a kibocsátás növelése meghaladja inputfelhasználás növekedését, akkor csökken a termékegységre jutó költség (AC), ami költség-megtakarítást (nyereséget) eredményez.

· A műszaki fejlettségben rejlő különbségek; „innovációs” előny/hátrány (Vernon)

· A fogyasztói preferenciák szerepe (Linder)

Vernon termék-életciklus elmélete
· Bevezetés: az adott termék újdonságnak számít, kereslete csak lassan nő; a terméket bevezető ország (Vernon példájában az USA) exportmonopóliumot élvez.

· Növekedés: a kereslet dinamikusan nő; a terméket más országok is „másolni” kezdik (a technológia relatíve elavul); az innovációs fölényen alapuló komparatív előny csökken.

· Érettség: a termék tömegcikké válik; erősödik az ár- és költségverseny; a terméket bevezető ország export-részesedése fokozatosan csökken.

· Hanyatlás: csökken a termék iránti hazai kereslet (már nem számít újdonságnak); a terméket eredetileg bevezető ország elveszíti komparatív előnyét, az adott terméket kifizetődőbb importálnia. 

A nagyobb feldolgozottsági fokú termékek esetében a nemzetközi kereskedelem az irántuk megnyilvánuló kereslet országok közötti hasonlóságán alapul.

A fejlett országok fogyasztói választékosabb 

termékskála iránt mutatnak keresletet; egyik

ország sem képes ugyanazon termék (pl. 

személygépkocsi) valamennyi változatát 

előállítani ( „választékcsere-kereskedelem”

Az exportra történő termelést megelőzően a 

vállalatok csak a hazai piacukat ismerik ( 

először olyan országokban jelennek meg 

termékeikkel, ahol a kereslet a hazaihoz hasonló

A kompetitív előnyök forrásai

M. E. Porter szerint napjainkban már nem a kom-paratív, hanem a kompetitív (verseny-) előnyök határozzák meg a nemzetgazdaságok fejlődését.

Az országok versenyképessége (competitiveness) nem vezethető vissza egyetlen tényezőre, a kompetitív előnyök (competitive advantages) a hazai gazdasági környezet négy, egymással összefüggő adottságai alapján alakulnak ki.

A „nemzeti gyémánthoz” kapcsolódó külső tényezők

· A kormányzat gazdaságpolitikája

· A „véletlen” szerepe (pl. háború, új találmányok megjelenése)

A Porter-féle gyémánt modell

Krugman versenyképesség-koncepciója


P. R. Krugman szerint a nemzetközi versenyképesség fogalma nemzetgazdaságok esetében nem, csak vállalati szinten értelmezhető


(a versenyképtelen cégek tönkremennek, a versenyképtelen országok azonban nem szoktak „csődbe menni”).


A versenyképesség lényegében a termelékenység szinonimája.

3.
A KÜLKERESKEDELEM ÁLLAMI SZABÁLYOZÁSA

Szerkezeti nyitottság: megmutatja, hogy a hazai gazdálkodó egységek milyen mértékben kapcsolódnak a külső környezet (nemzetközi piac) gazdálkodó egységeihez

Külkereskedelmi nyitottság (trade openness)


Áruk és szolgáltatások külkereskedelmének a nemzetgazdaság teljesítményéhez (GDP-jéhez) viszonyított aránya.

(Kül)gazdasági nyitottság (economic openness) 


A külkereskedelmi nyitottság mellett magában foglalja a termelési tényezők (munkaerő, tőkejavak, technológiák, információ stb.) nemzetközi áramlásában való részvételt is. 
Gazdaságpolitikai nyitottság: arra utal, hogy az állam gazdaságpolitikája milyen mértékben befolyásolja a külgazdasági feltételeket, a nemzetközi piac mechanizmusait


Totális nyitottság: az állam semmilyen eszközzel nem gátolja, mérsékli vagy korrigálja a hazai gazdasági szereplőket érő külpiaci hatásokat.


Totális zártság: az állam a nemzetközi piaci mechanizmusokat teljes mértékben elszigeteli a hazai gazdasági szereplőktől.


A valóságban: részleges nyitottságú rendszerek

Kereskedelempolitika (foreign trade policy)


A vámhatárokon áthaladó áruk és szolgáltatások mozgásának állami szabályozása, meghatározott célok elérése érdekében.


Protekcionizmus (protectionism)



Az állam aktív kereskedelempolitikai (külgazdaság-politikai) szerepvállalása, általában a hazai vállalatoknak a külföldi versenytársakkal szembeni fokozott védelme érdekében (protector = védő, oltalmazó). Eredete: merkantilizmus


Szabadkereskedelmi politika (free trade policy)



„Minimális” állami beavatkozás (a „piaci 
kudarcok” korrigálása) a nemzetközi gazdasági kapcsolatokban. 



Eredete: klasszikus (liberális) közgazdaságtan

A kereskedelempolitika legfontosabb eszközei


Vámok

Nem vámjellegű (nem tarifális) eszközök (non-tariff barriers, NTBs)



Mennyiségi korlátozások



Szubvenciók



Helyi tartalomra vonatkozó előírás



Adminisztratív eszközök



(Árfolyam-politikai eszközök) 


A vám olyan kereskedelempolitikai eszköz, amely…


az állami költségvetés bevételeit gyarapítja → ADÓ;


a kereskedő számára költség, aminek a fogyasztói       árban kell megtérülnie → ÁRKÉPZŐ TÉNYEZŐ;


hátrányos helyzetbe hozza a külföldi szállítókat a hazai termelőkkel, illetve a hazai fogyasztókat a külföldi (a terméket olcsóbban megvásárolni képes) fogyasztókkal szemben, valamint termékenként különböző lehet a mértéke → DISZKRIMINÁCIÓ ESZKÖZE
A védővámok típusai

Nevelővám (F. List)


A fejlődő, még nem kellően versenyképes (ugyanak-kor potenciális komparatív előnyökkel bíró) iparágak (‘infant industries’) átmeneti védelmét biztosító vám.

Piacbiztosító vám


Már létező, de az életciklus hanyatló szakaszában lévő termék(ek)et előállító ágazat(ok) védelmét biztosító vám, melynek célja az egyébként versenyképtelenné vált termék(ek)et előállító vállalat(ok) piacon maradásának biztosítása.

Antidömping vám: a dömpingár és a világpiaci ár különbségét kiegyenlítő vám.

Dömpingár (dumping price)



A világpiaci árnál és/vagy az előállítás átlag-költségénél alacsonyabb ár. 

Kiegyenlítő vám: annak ellensúlyozására kivetett vám, hogy a külföldi vállalat exporttámogatásban részesül (így versenyelőnyre tesz szert a hazai vállalatokkal szemben); mértéke megegyezik az exporttámogatás nagyságával.

Devizavédelmi vám: célja a devizakiáramlás korlátozása, az ország külgazdasági egyensúlyának javítása érdekében.

A vámok gazdasági hatásai („kis” ország esetén)

Mennyiségi korlátozások

Importembargó (import embargo): bizonyos termék(ek) behozatalának teljes vagy részleges tilalma

Importkontingens/ importkvóta (import contingent/import quota): adott termék(ek) behozatalára megállapított mennyiségi korlátozás
Exportkontingens/exportkvóta (export contingent/export quota)
Vámkontingens (tariff quota, tariff ceiling): A termék csak egy adott mennyiségig importálható vámmentesen (vagy alacsony vámszint mellett).

„Önkéntes” exportkorlátozás (voluntary export restraint):  az exportőr ország vállalatai „vállalják”, hogy a szállított mennyiség nem halad meg egy bizonyos volument.


Szubvenciók (subsidies)

Az állam egyes vállalatokat (vagy ágazatokat) költségeik csökkentésében és/vagy bevételeik növelésében költségvetési forrásokból támogat, bizonyos gazdaságpolitikai célok megvalósítása érdekében.

Közvetlen (direkt) szubvenció: a költségvetési kiadások növekedése (pénzösszegek kifizetése, tartozások átvállalása)

Közvetett (indirekt) szubvenció: a költségvetési bevételek csökkenése (adókedvezmény, adók elengedése)

Termelési szubvenció (production subsidy)


„Fordított vám” („negatív vám”)



Alapvető célja megegyezik az importváméval, a hazai termelőket azonban úgy hozza előnyösebb helyzetbe a külföldi versenytársakkal szemben, 
hogy az exportra való termelést ösztönzi ↔ a vám az importot drágítja.



Egyes vállalatok esetén is alkalmazható ↔ a vám normatív kereskedelempolitikai eszköz.



A hazai vállalat a külföldi versenytársakénál alacsonyabb áron értékesítheti termékét, noha a költségei alapján arra nem lenne lehetősége.

Importszubvenció (import subsidy)

Az importár és a hazai ár közötti különbözetet az állami költségvetés finanszírozza.


A végső felhasználók a világpiaci árnál alacsonyabb áron tudják az adott terméket megvásárolni.

Exportszubvenció (export subsidy)

A kivitel ösztönzését szolgáló állami támogatás. 


Az állami támogatás következtében kialakuló exportár a termék külföldi fogyasztóit a hazai vásárlókhoz képest előnyösebb helyzetbe hozza. Alkalmazása gyakran kiegyenlítő vám kivetését eredményezi az importőr ország részéről.  

Exporthitel-finanszírozás (export-credit finance)

Az exportőr hitelnyújtásának refinanszírozása, szakosított pénzintézetek (Magyarországon az Eximbank) által nyújtott konstrukciók keretében

Exporthitel-biztosítás (export-credit guarantee) 


Az exportőr (hitelező) kockázatainak egy részét díjazás ellenében egy erre szakosodott biztosító (Magyarországon a MEHIB) átvállalja.

Kollektív exportösztönzés (collective export promotion)


Állami hátterű intézmények (pl. ITDH, vegyes kamarák) szervezési, információs stb. tevékenysége (pl. külföldi kiállításokon, vásárokon való részvétel támogatása), amely a hazai vállalatok külföldi piacszerzését segíti elő. 

Helyi tartalomra vonatkozó előírás
(local content requirement)

A transznacionális vállalatok helyi leányvállalatai számára előírt arány, amely a termelési inputokon belül a hazai vállalatok termékeinek és szolgálta-tásainak minimális részesedésére (%-os arányára) vonatkozik.


Nem jár árnövekedéssel, ugyanakkor csökkenhet a végtermék versenyképessége, ha a kevésbé hatékonyan előállítható termékek felhasználását írják elő kötelezően.  

Adminisztratív eszközök
 (administrative measures)


Az áruk határokon történő áthaladását az állam bizonyos okmányok, engedélyek birtoklásához (pl. egészségügyi, műszaki biztonsági, környezetvédelmi stb. előírásokhoz) köti.


A deklarált cél a hazai fogyasztók egészségének, biztonságának védelme, ugyanakkor a különböző engedélyek, okmányok kiadásának lassítása drágítja, így korlátozza az importot.  

4.
ÁRFOLYAM-POLITIKA, ÁRFOLYAM-RENDSZEREK

Valuta



Egy ország(csoport) törvényes fizetőeszköze (bankjegy, érme), amely a kibocsátás helyén a pénzfunkciókat betölti.

Deviza

Szűkebb értelemben: külföldi valutára szóló pénzhelyettesítő, külföldi pénzeszközre szóló követelés vagy tartozás. 


Tágabb értelemben: minden, a nemzetközi elszámolásokban használt eszköz (értékpapírok, érmék, bankjegyek, arany stb.). 

Valutaárfolyam (exchange rate)


Valamely ország(csoport) törvényes fizetőeszközének egy másik ország(csoport) törvényes fizetőeszközében kifejezett ára.

Valutaleértékelődés (currency depreciation)


Valamely valuta értékének más valutá(k) értékéhez viszonyított csökkenése.


Az egységnyi hazai valutáért vásárolható külföldi valutá(k) mennyiségének csökkenése.

Valutafelértékelődés (currency appreciation)
Árfolyam-politika (exchange rate policy)


A valutaárfolyamnak a spontán piaci mechanizmusok helyett az állam (jegybank) által történő meghatározása, illetve a piaci folyamatokba történő beavatkozás (intervenció) révén történő befolyásolása. 
Valutaleértékelés (currency devaluation)


A külföldi valuták hazai valutában mért árának az állami beavatkozás útján történő növelése.

Valutafelértékelés (currency valuation)


230 HUF/EUR árfolyam esetén 1000 EUR 230 ezer HUF-ot ér.


240 HUF/EUR árfolyam esetén 1000 EUR 240 ezer HUF-ot ér.

Valutaleértékel(őd)és hatására (ceteris paribus)

· a külföldi értékesítésből (exportból) származó, hazai valutában kifejezett árbevétel nő,
· a külföldről vásárolt (importált) termékek, hazai valutában kifejezett költsége nő.

A valuta-leértékel(őd)és ösztönözHETi az exportot, és visszafogHATja az importot → javítHATja az ország külkereskedelmi mérlegét


Ha az importtermékek (pl. olaj) kereslete árrugalmatlan, akkor nem biztos, hogy a drágábbá vált importtermék iránt csökken a kereslet.


Ha a termelési inputok (pl. nyersanyagok, alkatrészek) többsége importból származik akkor az exportbevétel-növekedését ellensúlyozhatja a költségek növekedése. 
Paritás (parity)


Valamely kulcsvaluta, „horgonyvaluta” (pl. dollár, euró, yen) vagy valutakosár (több valuta árfolyamának súlyozott átlaga) alapján meghatározott „középárfolyam”.

Intervenciós sáv (intervention band)


A paritás körül (általában) szimmetrikusan ((X százalékos formában) meghatározott sáv, amelyen belül a hazai fizetőeszköz árfolyama (általában) szabadon „lebeghet”, a sávszéleken azonban a jegybank nyíltpiaci műveletekkel beavatkozik (interveniál) annak érdekében, hogy az árfolyam az ingadozási sávon belül maradjon. 

Az árfolyamrendszerek két szélsőséges típusa
· Teljesen és tartósan rögzített árfolyamrendszer

· Szabadon lebegő árfolyamrendszer


Elméleti kategóriák!
Teljesen és tartósan rögzített árfolyamrendszer

(fixed exchange rate regime)

Az állam (jegybank) rögzíti a hazai fizető-eszköznek a más nemzetközi fizetőeszköz(ök)ben kifejezett árfolyamát.


Tartósan rögzített, minden ingadozástól mentes és a tranzakciók teljes körére érvényes árfolyam a gyakorlatban nem létezik (pl. a tervgazdálkodás évtizedei alatt is létezett „fekete” valutapiac). 

Szabadon lebegő / rugalmas árfolyamrendszer

(pure floating / flexible exchange rate regime)


A valutaárfolyamot kizárólag a piaci kereslet és kínálat határozza meg, az árfolyam külső (jegybanki) beavatkozás nélkül változik.


A valóságban a jegybank közvetlenül (nyílt piaci műveletekkel) vagy közvetve (pl. az alapkamat megváltoztatásával) befolyásolja a valutapiac (devizapiac) működését.

A gyakorlatban a kombinált („hibrid”) árfolyam-rendszerek az elterjedtek.  

Kiigazíthatóan rögzített árfolyamrendszer


A rögzített (azonban meghatározott időszakon-ként módosított) paritás egy szűk intervenciós sávval egészül ki.


Pl. Kína


1995 – 2005: a jegybank nem változtatta meg a fix paritást (8,28 RMB/USD)


2005. júliusában (engedve a „nemzetközi” nyomásnak) 2,1%-kal felértékelték a jüan-t (renminbit), és egy szűk – a dollárral szemben ±0,3%-os, más valutákkal szemben


±1,5%-os szélességű – ingadozási sávot határoztak meg. 

Csúszóan rögzített árfolyamrendszer

(crawling peg exchange rate regime)


A paritás rendszeres, rövid időközönként, előre bejelentett módon (általában kis mértékű valutaleértékelésekkel) történő módosítása + szűk intervenciós sáv.


Pl. Magyarország (1995. március-2001. október)


A korábban eseti jelleggel végrehajtott leértékeléseket 1995. március 16-án váltotta fel a forint előre bejelentett, havonta végrehajtott csúszó leértékelése. A valutakosár alapján megállapított paritás körül (2,25%-os (2001. májusától (15%-os) intervenciós sávot határoztak meg. A forint csúszó leértékelése 2001. október 1-jei hatállyal szűnt meg. 

Irányítottan lebegő árfolyamrendszer

(Managed floating exchange rate regime)


A jegybank csak a rövid távú árfolyam-ingadozások és a ciklikus hullámzások elhárítása és mérséklése érdekében avatkozik be a devizapiacon.


A külföldi fizetőeszközök iránt váratlanul megnőtt keresletet a jegybank a hivatalos devizatartalékokból elégíti ki (hogy megakadályozza a hazai valuta túlzott leértékelődését).


A nemzetközi gyakorlatban a leginkább elterjedt.

A magyar árfolyam-politika legfontosabb változásai (2000 – )

A forint helyzete az intervenciós sávban, 2000. január – 2008. január (havi átlagos árfolyamok)

5.
TERMELÉSI TÉNYEZŐK NEMZETKÖZI ÁRAMLÁSA

Természeti tényezők nemzetközi áramlása


A közgazdaságtan sokáig immobilisnak tekintette a természeti tényezőket.


A környezetvédelmi szempontok egyre inkább felértékelődnek a nemzetközi gazdasági kapcsolatokban is, mivel …

· „a szennyezés nem ismer határokat”;

· egyes vállalatok egyre inkább törekednek környezetszennyező tevékenységeik más országokba történő áthelyezésére;

· az államok környezetvédelmi előírásokkal is szabályozzák az országba betelepülni kívánó vállalatok tevékenységét.  

A nemzetközi munkaerő-áramlás 

mozgatórugói


Nem gazdasági tényezők

· Háborúk, természeti katasztrófák, „kalandvágy”


Gazdasági tényezők

· Munkanélküliség (veszélye)

· Bérszínvonal-különbségek

· Szezonális munkavégzési lehetőségek (pl. mezőgazdaság, idegenforgalom)

· Magasabb színvonalú munkakörülmények


„Agyelszívás” (brain drain): kvalifikált munkavállalóknak a kevésbé fejlett országokból a fejlettebbekbe való átcsábítása.
A munkaerő-migráció általában (a neoklasszikus elmélettel összhangban) a „természetes irányt” követi: a munkaerő a kevésbé fejlett, munkában relatíve gazdag, alacsonyabb bérszínvonalú országokból a fejlett országok felé áramlik.

A bérszínvonal-különbségek (a neoklasszikus elmélettel ellentétben) azonban mégsem egyenlítődnek ki, mivel a jogszabályok erősen korlátozzák nemzetközi munkaerő-áramlást, és általában különbséget tesznek a képzett és a képzetlen munkaerő között.

Nemzetközi technológia-áramlás (international flow of technology)


K+F kapacitások, know-how, szabadalmak, stb. országhatárokat átlépő mozgása.


K+F kapacitások (R&D capacities)



Szűkebb értelemben: egy adott ország vagy 
vállalat gyártmány- és technológiafejlesztéssel foglalkozó szakembereinek és az azok rendelkezésére álló infrastruktúrának az együttese.



Tágabb értelemben: magukban foglalják a fejlesztés bázisául szolgáló elméleti alapkutatás, oktatás és képzés szellemi és anyagi erőforrásait is. 
A technológia nemzetközi áramlásának csatornái:

· technológia terjedése/diffúziója (dissemination/diffusion of technology)


Valamely technológiának a tulajdonos aktív közreműködése nélküli nemzetközi áramlása.


Pl. egy külföldi leányvállalat által az országba bevitt technológiát a befogadó ország más vállalatai is felhasználnak.

technológia abszorpciója (absorption of technology): az adott gazdaság vállalatainak képessége az 
importált technológia hatékony felhasználására, a helyi feltételeknek megfelelő alkalmazására.  

· technológia-transzfer (transfer of technology)


A „megtestesült” technológiák (gépek, berendezések, műszerek stb.) és/vagy a „testetlen” technológiák (know-how, K+F kapacitások, szabadalmak stb.) egyik ország gazdaságból egy másik ország gazdaságába történő átvitele, rendszerint a tulajdonos aktív közreműködése mellett.


Kereskedelmi formában


Nem kereskedelmi formában



Pl. műszaki segélyezés (technical assistance):

 

     A fejlettebb országokból kétoldalú szerződések, vagy nemzetközi intézmények



     (pl. EU, Világbank) konstrukciói révén áramlik a technológia a fejletlenebb 


     országokba.  

A nemzetközi tőkemozgások formái és motivációi

Nemzetközi tőkemozgás

· „Humántőke” → Munkaerő-áramlás

· Fizikai tőkejavak (gépek, berendezések, stb.) ország-határokat átlépő mozgása → Árukereskedelem

· Pénz- és értékpapírtőke nemzetközi áramlása


Tulajdonszerzéssel nem járó nemzetközi tőkemozgások

· Nemzetközi intézmények (pl. IMF) által nyújtott hitelek

· Kedvezményes feltételekkel nyújtott pénzügyi segélyek

Tulajdonszerzéssel járó nemzetközi tőkemozgások: portfolió és közvetlen beruházások

Külföldi portfolió-beruházások (foreign portfolio investment)


Pénzügyi befektetések, külföldi értékpapírok (kötvények, részvények stb.) megvásárlása.


Általában rövid távúak.


Céljuk nem az adott vállalat közvetlen irányítá-sának megszerzése, hanem kizárólag a tőkehoza-dék (kamat, osztalék, árfolyamnyereség) elérése.


Volumenük általában a hazai és nemzetközi tőkepiacok fejlettségétől függ, de az ingadozásokban nagy szerepe van a „lélektani” hatásoknak („forró tőke”).  

Külföldi közvetlen beruházások (foreign direct investment, FDI)


Külföldön történő tőkebefektetések olyan vállalkozás formájában, amelyet a tőke tulajdo-nosa, vagy annak megbízottja közvetlenül irányít, ellenőriz. Jellemzően együtt jár reáljavak (épüle-tek, gyárak, berendezések, szállítási eszközök stb.) megvásárlásával. „Működőtőke-beruházás”


Hosszabb távú elkötelezettséget jelentenek.


Célja a magasabb tőkehozadék és kockázat-diverzifikáció mellett a vállalatcsoport össztőké-jének (az aggregát profitrátának) a növelése.


Volumenük általában a gazdasági növekedés ciklikus ingadozásaitól függ.

FDI-import (állományi adatok) az EU-tagországokban, az USA-ban és Japánban (a GDP %-ában), 2006

A külföldi közvetlen beruházások formái


Zöldmezős beruházás (greenfield investment)



Új vállalat, új vállalati tevékenység létrehozása


Akvizíció (acquisition)


Egy már létező vállalat felvásárlás útján történő megszerzése


Fúzió (merger)


Egy másik (többnyire nagyobb és tőkeerősebb) vállalatba való beolvadás

A külföldi leányvállalat nyereségének újrabefektetése

A külföldi leányvállalatnak nyújtott hitelek, tőke-emelés 

Mundell kereskedelem-helyettesítési (szubsztitúciós) elmélete


Az áruk országok közötti mozgását a különbö-ző országokban létesített leányvállalatok közötti (vállalaton belüli) termékáramlás váltja fel (előzmény: fejlett országok protekcionizmusa a II. világháború után).
Perverz tőkeáramlás (perverse flow of capital) 


A nemzetközi tőkeáramlás nem a neoklasszikus elméletben feltételezett „természetes irányt” követi (nem a tőkében gazdag országokból a tőkeszegény országok felé), hanem a tőkében gazdag országok között, illetve a tőkeszegé-nyekből a tőkegazdag országokba áramlik.  

6. 
VÁLLALATOK NEMZETKÖZIESEDÉSE

Nemzetközi – multinacionális- transznacionális vállalat 

Nemzetközi vállalat (international company)


Legalább két állam illetékessége alá tartozó természetes vagy jogi személyek közös tulajdonában lévő vállalat.


A tulajdonhányadok és/vagy illetékességek általában szerződésben rögzítettek és elhatároltak. 

Multinacionális vállalat (multinational company, MNC)

· Legalább két országban tevékenykedő vállalat(csoport).



A „multinacionális” jelző eredete: IBM (1960-as 
évek)

· Olyan vállalat, amelynek tulajdonosai különböző állampolgárságúak, a vállalati működésben azonban ez a tulajdonosi elkülö-nülés (és az ahhoz kapcsolódó illetékességi elhatárolódás) közvetlenül nem érvényesül.

· Több országban is lehet egy-egy döntési/irányítási központja.

Transznacionális vállalat (transnational company, TNC)

· Olyan vállalat, amelynek tevékenysége egyszerre több nemzetgazdaságra terjed ki, tőketulajdona többnyire (de nem feltétlenül!) multinacionális, üzletpolitikája elsősorban az anyagazdaságban lévő irányító csoport érdekei által meghatározott.



A „transznacionális” jelző eredete: UNCTC 
(United 
Nations Commission and Center on Transnational 
Corporations) létrehozása 1974-ben

· Centralizált döntéshozatali rendszer, globális stratégia jellemzi. 

A nemzetközi vállalatok történeti típusai

· Koloniális típusú nemzetközi vállalatok
· elsőként a gyarmati tőkekivitel (18. század második fele – I. világháború) korszakában alakultak ki;

· elsődleges céljuk a költségoptimalizálás, a relatív tényezőellátottság kihasználása;

· nemzetközi kereskedelemteremtő hatásúak;

· általában eltérő fejlettségű gazdaságokat kapcsolnak össze.   
· Párhuzamos struktúrájú nemzetközi vállalatok

· elsőként a két világháború közötti időszak-ban, a feldolgozóiparban jelentek meg (a leg-korábbiak: IBM, Nestlé, Siemens, Philips);

· több nemzetgazdaságban azonos tevékenységet végeznek;

· egységes piaci stratégiájúak, de termelési tevékenységükben még nem integráltak;

· nemzetközi kereskedelmet helyettesítő hatásúak; 

· általában hasonló fejlettségű országokban működnek.    

· Nemzetközileg integrált (komplex) vállalatok
· a II. világháborút követő időszakban jelentek meg;


Szállítási és kommunikációs költségek radikális csökkenése

· több országban egységes piaci stratégiát követnek;

· általában a hasonló fejlettségű országokat kapcsolják össze;


      Relatíve szabad áru- és tőkemozgás


     Hasonló fogyasztási szerkezet   
· Globális vállalatok

· teljes nemzetköziesedést alakítanak ki;

· az értéklánc-elemek (termelés, K+F, marketing, irányítás stb.) alapján erősen integráltak;

· általában különböző fejlettségű gazdaságokat kapcsolnak össze;

· nemzetközi kereskedelemteremtő hatásúak;

· döntéshozatali mechanizmusuk egységes nemzetközi rendszerben valósul meg. 

A vállalatok nemzetköziesedésének szintjei

Vállalatok „transznacionalizálódása”:


Az a folyamat, amelynek során a bel- és kül-gazdasági tevékenység egyre inkább összefonó-dik, egymást kiegészítő tevékenységgé válik.

· „Ad hoc” export


A külpiacok még sem output-, sem input-oldalon nem meghatározó részei a vállalat gazdálkodásának.

· Aktív export


Az üzleti teljesítmény már jelentős mértékben függ a külső piacoktól
· Licenc- és know-how-kereskedelem


A nemzetközi technológia-transzferben való részvétel a vállalati stratégia meghatározó elemévé válik.

4.Egyedi külföldi tőkebefektetés(ek)


A külföldi tulajdon és gazdálkodás már jellemző a vállalatra, azonban még nincs nemzetközileg egységes vállalati stratégia.

· Nemzetközileg integrált (komplex) vállalat


A vállalati stratégia egységes, a nemzetközi gazdasági kapcsolatok (kereskedelem, tőkeáramlás, technológia-transzfer stb.) internalizálódnak (vállalaton belülivé válnak).

· Globális vállalat


Egységes vállalati stratégia kapcsolja össze a világ különböző régióiban tevékenykedő érdekeltségeket.


Minden egyes tevékenység (termelés, K+F, marketing, irányítás stb.) ott valósul meg, ahol az a leghatékonyabban működtethető.

A transznacionális vállalati beruházások 
alapvető típusai (Dunning)

· Erőforrások megszerzését célzó beruházás (resource seeking investment)


Célja a befogadó ország természeti tényezőinek (nyersanyagok, energiaforrások), munkaerő-forrásainak, szellemi és/vagy fizikai infrastruk-túrájának megszerzése és folyamatos biztosítása a vállalatcsoport számára.

· Piacszerzésre irányuló beruházás 
· (market seeking investment)

Célja a korábban exporttal ellátott külföldi piac helyi termeléssel (és/vagy szolgáltatással) való ellátása, ami magyarázható:

· a korábban exporttal ellátott piac méretének várható növekedésével;

· a hazaihoz hasonló fogyasztási szerkezettel;

· a szállítási költségek csökkentésének szándékával; 

· a kereskedelmi akadályok megkerülésének szándékával.   

· Hatékonyság növelésére irányuló beruházás (efficiency seeking investment)


Célja egy már korábban megvalósított (erőforrás-kereső vagy piac-kereső) beruházás racionalizálása.


Hatékonysági tartalékok rejlenek:

· a relatív tényező-ellátottságban és tényezőárakban (különböző fejlettségű gazdaságok esetén);

· a termelés volumenének és/vagy választékának növelésében (hasonló fejlettségű országok esetén). 
· Stratégiai előny / képesség megteremtését célzó beruházás (strategic asset/capability seeking investments)


Célja a különböző kapacitások, illetve tevékenységek központi ellenőrzésével a hosszú távú versenyképesség megteremtése vagy javítása.   

7.
A FIZETÉSI MÉRLEG

Nemzetközi gazdasági tranzakció

A deviza-belföldiek és a deviza-külföldiek közötti reálgazdasági tranzakciók (áruk, szolgáltatások, termelési tényezők áramlása), illetve jövedelem- és vagyonáramlás.


Deviza-belföldiek (rezidensek)



Az adott országban állandó tartózkodással bíró természetes és jogi személyek.


Deviza-külföldiek (nem rezidensek)



Mindazok, akik („nemzetiségüktől” függet-
lenül) más országok állandó természetes és jogi személyei.

Fizetési mérleg (balance of payments, BoP)


Valamely országnak egy meghatározott naptári időszakra (évre, félévre, negyedévre) jellemző nemzetközi gazdasági tranzakcióit kísérő pénzügyi műveleteket, illetve azok eredményeit összesítő kimutatás.


Főbb tételei



I.   Folyó fizetési mérleg



II.  Tőkemérleg



III. Pénzügyi mérleg



IV. Tévedések és kihagyások egyenlege



V.  Teljes fizetési mérleg egyenlege 



VI. Nemzetközi tartalékok változása

Magyarország fizetési mérlegének főbb tételei, 2007 (millió euró)* 

I. Folyó fizetési mérleg (current account, CA)


A külfölddel bonyolított reálgazdasági tranzakciókat, az elsődleges jövedelmeket és a viszonzatlan folyó átutalásokat összesítő kimutatás.


Főbb tételei



1. Külkereskedelmi mérleg



    1.1 Export



    1.2 Import



2. Szolgáltatások mérlege



3. Jövedelmek mérlege



4. Viszonzatlan folyó átutalások mérlege


1. Külkereskedelmi mérleg (balance of trade)


A külfölddel folytatott áruforgalom meghatározott naptári időszakra vonatkozó mérlegszerű nyilvántartása. 


Egyenlege az áruexport és áruimport különbségeként határozható meg.

 
Külkereskedelmi deficit (áruimport > áruexport) → az áruvásárlások egy részét a vállalati szektor hitelből finanszírozta 

2. Szolgáltatások mérlege (balance of services)
3. Jövedelmek mérlege
4. Viszonzatlan folyó átutalások mérlege


Egyoldalú (ellenszolgáltatás nélküli), éven belüli pénzműveletek mérlegszerű nyilvántartása.
II. Tőkemérleg (capital account, KA)


A gazdasági szereplők viszonzatlan tőkeátutalá-sainak és a nem-termelt, nem-pénzügyi eszközök (szellemi tőke) tulajdonjogának értékesítéséhez kapcsolódó bevételek és kiadások, illetve azok egyenlegének mérlegszerű nyilvántartása. 

III. Pénzügyi mérleg


A közvetlen tőkebefektetésekhez, a portfolió-befektetésekhez és az egyéb befektetésekhez kapcsolódó bevételek és kiadások, illetve azok egyenlegeinek mérlegszerű nyilvántartása.


Külföldön történő befektetés → „tartozik” (-), mivel az országból deviza áramlik ki.


Külföldiek befektetése → „követel” (+), mivel növekednek az ország finanszírozási forrásai.

IV. Tévedések és kihagyások egyenlege


A fizetési mérleg összeállításakor többféle devizában lebonyolított nemzetközi gazdasági tranzakciókat kell összesíteni, ami óhatatlanul eltérésekhez, hibákhoz vezet. 


A tévedések és kihagyások egyenlege a pontosan ismert jegybanki devizatartalék-változás és a statisztikai számbavétel során számított egyenleg eltérése alapján határozható meg. 

Ha a teljes fizetési mérleg aktív (egyenlege pozitív)

 
 → az országba beáramló pénzmennyiség meghaladja a kiáramló pénzmennyiséget.


 → a hazai jegybanknak a külföldi jegybankokkal szembeni követelései növekednek.


 → a nemzetközi tartalékok növekednek (a 
jegybanki könyvelés a tükörképe a 
vállalatokénak).

Külkereskedelmi egyensúly 


= 
külkereskedelmi mérleg egyensúlya 



→ áruexport és az áruimport egyezősége

Külgazdasági egyensúly 


= 
a teljes fizetési mérleg egyensúlya



→ az ország külfölddel folytatott gazdasági tranzakcióinak (a pénz be- és kiáramlásainak) az összesített egyenlege nulla.

Nemzetközi gazdasági egyensúly


A világkereskedelemben, valamint a nemzetközi pénz- és tőkemozgásokban résztvevő valamennyi országban megvalósul a külgazdasági egyensúly.


(Elméleti kategória) 

Ha a folyó fizetési mérleg deficitje növekvő, akkor növekszik az ország gazdaságának külső finanszírozási igénye
· nem adóssággeneráló finanszírozás: a folyó fizetési mérleg hiányának növekedését a külföldi közvetlen beruházások növekedése ellensúlyozza

· adóssággeneráló finanszírozás 


→ külső adósságállomány növekedése → más felhasználási területektől kell forrásokat elvonni

„Iker deficit” (‘twin deficit’): az államháztartás és a folyó fizetési mérleg együttes (és tartósan magas) hiánya
A külkereskedelmi mérleg egyenlege az EU-tagorszá-gokban, az USA-ban és Japánban (a GDP %-ában), 2006

A folyó fizetési mérleg egyenlege az EU-tagországokban, az USA-ban és Japánban (a GDP %-ában), 2006

8. 
A GLOBÁLIS KORMÁNYZÁS INTÉZMÉNYEI

Világgazdasági konferencia az amerikai Bretton Woodsban, 1944. júliusában, 44 ország részvételével 

Nemzetközi Valutaalap (International Monetary Fund)

Alapokmányát 44 állam képviselője írta alá Bretton Woods-ban, 1945-ben kezdte meg működését

Az IMF céljai a globális gazdasági növekedés gyorsítása és stabilitása érdekében:
· a nemzetközi pénzügyi rendszer működésének felügyelete; 

· a nemzetközi monetáris politikai együttműködés előmozdítása;

· a valutaárfolyamok stabilitásának biztosítása.  

Az IMF hitelmechanizmust működtet: rövid- és középlejáratú hiteleket nyújt a krónikus fizetési mérleg-hiánnyal küszködő országoknak.

A tagállamok (gazdasági fejlettségük, a világgazda-ságban betöltött súlyuk, monetáris tartalékaik szintje alapján megállapított) kvóták szerint köte-lesek hozzájárulni az IMF alaptőkéjéhez, amely-ből ugyancsak a kvótájuk arányában vehetnek fel hiteleket, illetve vehetnek részt az intézmény irányításában.

Az IMF közös „pénze”: Különleges Lehívási Jogok (Special Drawing Rights), SDR
· hivatalos elszámolási és tartalékolási eszköz;

· használata csupán az egyes tagországok jegybankjai közötti elszámolásokra terjed ki;

· a tagországok szabadon felhasználható devizáira szóló követelés;

· értékének meghatározása:


induláskor: 1 SDR = 0,888671 gramm arany


1973 óta: valutakosár alapján (amely jelenleg amerikai dollárból, euróból, angol fontból és japán yenből áll);

· a tagországok valutáiban mért árfolyamát napi rendszerességgel határozzák meg.    

Az IMF kizárólag kormányoknak nyújt hitelt, ha a fizetési mérleg hiánya számottevő és tartós.

A hitelnyújtás meglehetősen szigorú feltétel-rendszerhez (ún. kondicionalitásokhoz) kötött:


keresletorientált kondicionalitás: költségvetési kiadások csökkentése, valutaleértékelés és kamatemelés az export ösztönzése és a megtakarítások növelése érdekében;


kínálatorientált kondicionalitás: beruházási programok megvalósítása a szerkezetváltás gyorsítása érdekében;


növekedésorientált kondicionalitás: külföldi tőke bevonása, külkereskedelem liberalizálása;


összevont (vagy kereszt-) kondicionalitás: más hitelezők (leggyakrabban a Világbank) által szabott feltételek teljesítése.

Magyarország 1982 óta tagország
Jelenleg (2008-ban) 185 ország tagja az IMF-nek

Az IMF jelenlegi elnöke: Dominique Strauss-Kahn   

www.imf.org
Az aranydeviza-rendszer (1944-1971)

A II. világháború utáni nemzetközi pénzügyi (‘bretton woods-i’) rendszer

Kulcsvaluta: amerikai dollár

Minden nemzeti valuta rögzített árfolyamát dollárban határozták meg, a dollár (1934. 
január 1-jétől érvényes, és a 1944. január 1-jei hatállyal megerősített) aranyparitása (1 uncia arany = 35 USD) alapján.

Minden valuta dollárra történő szabad átváltható-sága (konvertibilitása) - elviekben - biztosított volt.    

Az USA jegybankja (a FED) garantálta, hogy a dollárt (35 USD / uncia paritás alapján) aranyra váltja. A többi ország jegybankja a dollárhoz kö-tötte valutáját, és véglegesen megszüntette a saját nemzeti valuta aranyra történő átválthatóságát.

Kiigazíthatóan rögzített árfolyamrendszer


Minden ország USD-ben határozta meg saját árfolyamát, azok alapján pedig az egyes országok közötti árfolyamok (a kereszt-árfolyamok) is levezethetők voltak.


Az árfolyamok a paritáshoz képest szűk ((1%-os) ingadozási sávban mozoghattak.


A paritások az IMF hozzájárulása alapján módosíthatóak voltak.    

Az 1960-as évek végére azonban egyre súlyosabbá vált az ún. dollárprobléma.


Az USA-ból történő dollárkiáramlás (tőkekivitel, nemzetközi segélyek tömeges folyósítása) fel-gyorsulásával a külföldi (elsősorban a nyugat-német, a japán, és a francia) jegybankok dollárban felhalmozott tartalékai (vagyis az amerikai jegybankkal szembeni követelései) már elértek egy „kritikus” szintet.


A helyzetet tovább súlyosbította a vietnami háborúnak az amerikai fizetési mérlegre nehezedő többletterhei.

Az USA 1971-ben megszüntette a dollár aranyra való átválthatóságát 


( az aranydeviza-rendszer felbomlása

A „poszt bretton woods-i” nemzetközi pénzügyi rendszer jellemzői (1971 – )

· az arany demonetarizálódása;

· az IMF szerepkörének megváltozása;

· egyre több ország áttért a lebegő árfolyamrendszerre;

· az európai pénzügyi integráció felgyorsulása;

· az amerikai dollár továbbra is „de facto” kulcsvaluta, mivel napjainkban is a legelter-jedtebb nemzetközi fizetési és felhalmozási eszköz („világpénz”).  

Világbank-csoport 
(The World Bank Group)

Nemzetközi Újjáépítési és Fejlesztési Bank (International Bank for Reconstruction and Development)


Alapokmányát a bretton-woods-i konferencián írták alá, és 1945-ben kezdte meg működését


Eredeti célja az volt, hogy – különböző pénzügyi konstrukciókon keresztül – támogassa a II. világháború utáni újjáépítést.


Jelenleg fejlesztési és hosszú távú beruházási projekteket finanszíroz.    


A hitelfolyósítás kormánygaranciához kötött, és a projektek megvalósításának ellenőrzése is szigorúan szabályozott.


Alaptőkéjét az IMF-kvóták szerint történő részvényvásárlások alkotják, amit a tőkepiacon felvett kölcsönökkel, illetve kötvények kibocsátásával egészítenek ki.

Magyarország 1982 óta tagország

IBRD + IDA = World Bank

Jelenleg (2008-ban) 185 ország (mindegyik IMF-tagország) tagja az IBRD-nek

 A Világbank jelenlegi elnöke: Robert B. Zoellick

www.worldbank.org
Nemzetközi Fejlesztési Társulás 


(International Development Association)


1960-ban alapították


Azoknak a legszegényebb országoknak nyújt hosszú lejáratú, kamatmentes vagy alacsony kamatozású hiteleket, amelyek a piaci kamatozású kölcsönöket képtelenek lennének visszafizetni.


Pénzügyi forrásainak jelentős része a tehetősebb IBRD-tagállamok (az ún. donor-országok) hozzájárulásaiból származik.


Jelenleg (2008-ban) 167 ország tagja az IDA-nak     

Nemzetközi Pénzügyi Társaság 


(International Finance Corporation)


1956-ban jött létre.


Célja, hogy forrásokat biztosítson a fejlődő országok magánszektora számára.


A teljes körű pénzügyi szolgáltatások nyújtásán túl fejlesztési ügynökségként is működik (közvetítő szerepet játszik a potenciális befektetők és a fejlődő országok között, továbbá tanácsadási tevékenységet is végez).


Jelenleg (2008-ban) 179 ország tagja az IFC-nek


www.ifc.org     

Nemzetközi Beruházásvédelmi Ügynökség (Multilateral Investment Guarantee Agency)


1988-ban jött létre


Hosszú távú biztosítást nyújt a fejlődő országok-ban történő beruházások nem-kereskedelmi koc-kázatai (háború, államosítás, a jövedelmek haza-utalását korlátozó intézkedések, nézeteltérések a befogadó ország állami hatóságaival stb.) ellen.


Jelenleg (2008-ban) 172 ország tagja a MIGA-nak


www.miga.org 

Beruházási Viták Rendezésének Nemzetközi Központja 


(International Centre for Settlement of Investment Disputes)


1966 óta működik


Közvetítő szerepet tölt be valamely külföldi magánbefektető és az érintett ország(ok) állami hatóságai közötti vitában.


Jelenleg (2008-ban) 143 ország tagja az ICSID-nek


www.worldbank.org/icsid 

A GATT-tól a WTO-ig
GATT (General Agreement on Tariffs and Trade) = Általános Vámtarifa- és Kereskedelmi Egyezmény


Végleges formájában 23 ország írta alá Genfben, és 1948. január 1-jén lépett hatályba.

A Genfi-fordulóval párhuzamosan Havannában, az ENSZ szervezésében tartott konferencián 54 állam (köztük az USA) kormánya elfogadta a Nemzetközi Kereskedelmi Szervezet (ITO) létrehozását célzó Havanna-Chartát.

Az ITO nem jött létre, mert az USA szenátusa elutasította a szerződés ratifikálását, helyette maradt (1995-ig) a „részmegoldás”, a kezdetben átmenetinek tartott GATT.

GATT
· Önkéntes alapon csatlakozó országok között kialakult nemzetközi egyezményrendszer.

· Céljának az egyezményhez csatlakozó országok közötti kereskedelmi korlátok lebontását tekintette. 

· Munkáját tárgyalássorozatok, ún. fordulók (‘rounds’) keretében végezte. A partnerek kétoldalú (= bilaterális) tárgyalások során, vámtételről vámtételre haladtak előre.

Az 1947 és 1979 közötti GATT-fordulók

Magyarország (82. szerződő országként), 1973-ban (a Tokió-forduló idején) csatlakozott a GATT-hoz.

Az Uruguay-forduló (1986-1994) eredményei

További (38%-os) vámtarifa-csökkentés 


( az 1994-ben még fennálló vámtételek az 1930. évinek már csupán 13%-át tették ki.

A nemzetközi szolgáltatás-kereskedelem szabályozásáról szóló általános egyezmény (General Agreement on Trade in Services, GATS) elfogadása

Tárgyalások kezdődtek a mezőgazdasági, valamint a textilipari termékek nem tarifális eszközeinek vámosításáról és nemzetközi kereskedelmük fokozatos liberalizálásáról.

Megállapodás a szellemi tulajdonjogok védelméről és a hamisítvány-termékekkel szembeni fellépésről (trade-related aspects of intellectual property rights, TRIPs)

Megállapodás a kereskedelmi hatású beruházási szabályokról (trade-related aspects of investment measures, TRIMs) 

1994. április 15-én, a marokkói Marrakesh-ben, 124 tagállam részvételével megalapították a Világkereskedelmi Szervezetet, a WTO-t.


A WTO 1995. január 1-jén kezdte el tényleges működését. A GATT helyébe a WTO lépett.

A „Milleniumi-forduló” témakörei

· az ipari termékek vámjainak és nem vámjellegű korlátozásainak további csökkentése;

· az agrárkereskedelem állami támogatásának visszaszorítása;

· a WTO által kezelt információtechnológiai termékek körének szélesítése, azok vámjainak felszámolása;

· a nyílt tengeri halászat állami támogatásának csökkentése;

· a közbeszerzési eljárások nemzetközi átláthatóságának javítása;     

· a legszegényebb országok számára teljes vámmentesség biztosítása a fejlett országok piacain;

· az Interneten bonyolított vám- és adómentes tranzakciók körének bővítése;

· a dömping- és szubvencióellenes szabályozás újragondolása;

· a létező WTO-megállapodások megvalósításának ellenőrzése a szellemi termékek kereskedelme, a textilkereskedelem és a befektetés-védelem területén;

· új nemzetközi fórum létrehozása (elsősorban az ILO, a Világbank és az UNCTAD bevonásával) a nemzetközi kereskedelem, a gazdasági fejlődés és a foglalkoztatás kapcsolatrendszerével összefüggő kérdések megvitatására.

Szingapúri Miniszteri Konferencia 


(1996. december 9-13)

· akcióterv elfogadása a legszegényebb országok megsegítésére;

· az információtechnológiai termékek nemzetközi kereskedelme szélesítésének deklarálása.

Genfi Miniszteri Konferencia 


(1998. május 18-20) 

· munkaprogram elfogadása a már létező WTO-megállapodások megvalósítása érdekében; 

· felkészülés a harmadik tárgyalássorozatra

Seattle-i Miniszteri Konferencia 

(1999. november 30 – december 3)

· „Seattle-i csata” (véres utcai harcok az „antiglobalizációs” tüntetők és a rendfenntartó erők között)

· a Milleniumi-forduló meghirdetése és beindítása nem sikerült

· a tárgyalássorozat gyakorlatilag minden ország számára kudarccal végződött   

USA

· nem tudta kiterjeszteni antidömping-gyakorlatát, ami egyes fejlődő országok (elsősorban Brazília, India és Dél-Korea) USA-ba irányuló exportérdekeit sérti;

· nem tudta rákényszeríteni a fejlődő országokra a szellemi tulajdonjogokkal kapcsolatos álláspontját.

EU

· egyértelművé vált az USA vezető szerepe;

· a mezőgazdasági szubvencióknak az USA által kezdeményezett radikális csökkentését nemcsak az EU, hanem Japán és egyes fejlődő országok is ellenezték.

Fejlődő országok

· Nem sikerült semmilyen újabb engedményt elérniük, egyetlen, számukra fontos kérdésről sem indultak tárgyalások.    

Dohai Miniszteri Konferencia 

(2001. november 9-13)

· megállapodás a „Doha-forduló” beindításáról

· a termelő-beruházások esetén multilaterális befektetési megállapodás szorgalmazása;

· a világgazdaság minden olyan problémakörének figyelembevétele, amelyek valamilyen módon kapcsolódnak a kereskedelemhez (környezet-védelem, versenyszabályok, eladósodottság, technológiatranszfer, egészségügy).

· először jelent meg hivatalos dokumentumban az agrárexport-szubvenciók távlati (egyelőre nem meghatározott időpontig történő) megszüntetésének szándéka  

Cancúni Miniszteri Konferencia 

(2003. szeptember 10-14)

Ismét kudarc

· A fejlődő országoknak nem sikerült elérni, hogy a fejlett országokban töröljék el az mezőgazdasági termelőknek nyújtott támogatásokat, amelyek hátrányosan érintik a fejlődő országok világpiaci versenyképességét.

· Nem sikerült megállapodni a beruházás-védelemről, a versenyjogról, a közbeszerzések átláthatóságáról és a piacrajutás könnyítéséről.   

Hongkongi Miniszteri Konferencia

(2005. december 13-18)

Megállapodás

· a mezőgazdasági exporttámogatások 2013-ig történő leépítéséről;

· a fejlett országok (elsősorban az USA) által a gyapottermelőknek nyújtott exporttámogatások 2006. végéig történő leépítéséről;

· arról, hogy a legkevésbé fejlett országok vám- és kvótamentes piacra jutást kapnak egy széles termékkörben.

WTO pro …
… és kontra

9. 
A GAZDASÁGI GLOBALIZÁCIÓ FOGALMA ÉS MOZGATÓRUGÓI

A globalizáció az a gazdasági, társadalmi, politikai és kulturális folyamat, amelynek során:

· a földrajzi helyek, valamint az ott tevékenykedő gazdasági, társadalmi, és politikai szereplők közötti integráció megerősödik, és ennek az integrációnak a földrajzi hatósugara kibővül (globális mértékűvé válik);

· a földrajzi helyek, és az ott található szereplők közötti kölcsönös függésrendszer (interdependencia) is megerősödik, földrajzi hatósugara szintén kibővül;

· a világot átfogó, globális gazdasági, társadalmi, kulturális és politikai hálózatok jönnek létre;

· a globális léptékűvé váló integrációt, függésrendszert, hálózatokat a társadalmi, gazdasági és politikai szereplők olyan globális változásként fogják fel, amely kihat a lokális mindennapokra, és a lokális mindennapok is visszahatnak a globális folyamatokra.

(Cséfalvay, 2004 alapján)


A nemzetgazdaság a globalizáció korára sajátos „harapófogóba” került:

· „gazdasági harapófogó”: egyre nagyobb szerephez jutnak a globális léptékben tevékenykedő gazdasági szereplők (mindenekelőtt a transznacionális vállalatok), valamint a tevékenységüknek helyet régiók és városok;

· „intézményi harapófogó”: a nemzeti gazdaságpolitikák mozgástere egyre szűkül, a funkciók egyre nagyobb hányada kerül át a „globális kormányzás” intézményeihez, illetve a regionális és helyi intézményekhez.
Gazdasági globalizáció (Szentes, 2005 alapján)


A világgazdaság egyre több országra történő kiterjedése és szerves rendszerré formálódásának folyamata:

· a nemzetközi gazdasági kapcsolatok nem korlátozódnak a kereskedelemre, felgyorsult a termelési tényezők nemzetközi áramlása és a transznacionális társaságok térnyerése;

· a gazdasági folyamatok és viszonyok a világ egyre nagyobb területére terjednek ki, illetve elmélyülnek az egyes országok közötti aszimmetrikus interdependenciák.
A gazdasági globalizáció főbb mozgatórugói: (Szentes, 2005 alapján)
· a kommunikációs és információs technológiák fejlődése

· a transznacionális társaságok súlyának növekedése

· a nemzetközi pénz- és tőkepiacok egyre szorosabb összefonódása

· a neoliberális gazdaságpolitikai gyakorlat nemzetközi terjedése

· számos (korábban elszigetelődő) ország világgazdasági „nyitása”  

10. 
AZ EURÓPAI GAZDASÁGI INTEGRÁCIÓ FEJLŐDÉSE
….. (nincs anyag hozzá)

